
Ihre Aufgaben

Und was bieten wir Ihnen? Ihre Bewerbung

Ihr Profil
Akquise von Neukunden für nationale und internatio-
nale Projekte 

Betreuung eines bestehenden Kundenstammes für 
den nationalen und internationalen Markt

Aufbau und Pflege einer langfristigen und 
erfolgreichen Beziehung zu unseren Kunden

Vorbereitung und Durchführung der Vertriebsprozes-
se vom Erstkontakt bis zum Abschluss inkl. 
Nachbetreuung und Nachbewertung 

Enge Zusammenarbeit mit internen Projektmanagern 
bzgl. der operativen Abwicklung

Permanente Beobachtung und Analyse von aktuellen 
Markt-, Kunden- und Wettbewerbsentwicklungen 
verbunden mit der Identifikation, Förderung und Un-
terstützung neuer Geschäftschancen und Branchen

Wir bieten Ihnen eine vielfältige Tätigkeit mit 
Eigenverantwortung in einem bodenständigen 
Unternehmen mit einer langen Tradition und einer klaren 
Vision für die Zukunft. Wenn Sie sich von dieser Aufgabe 
angesprochen fühlen, freuen wir uns auf Ihre  
Bewerbung an: 

jobs@cretschmar.de

oder an:

Cretschmar MesseCargo GmbH
z.H. Frau Schwer - Personalleitung
Reisholzer Bahnstraße 41, 40599 Düsseldorf

Urlaubs- und Weihnachtsgeld

Festanstellung

Betriebliche Altersvorsorge

Mobiles Arbeiten im Hybridmodell nach Absprache

Mitarbeit in einem zukunftsorientierten 
Familienunternehmen

Umfassende Einarbeitung in die Tätigkeitsfelder

Abwechslungsreiche Aufgaben und 
Eigenverantwortung

Geringe Reisetätigkeit bei Bedarf - nicht zwingend 
erforderlich

Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung, bevor-
zugt aus der Spedition und Logistikbranche u./o. re-
levante Berufserfahrung im Bereich Vertrieb: Messe, 
Event und Kongress

Verhandlungsgeschick, Überzeugungskraft und 
Durchsetzungsvermögen

Starke Kundenorientierung und Kommunikations-
talent

Gute MS-Office Kenntnisse

Fließende Deutschkenntnisse in Wort und Schrift
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CRETSCHMAR ist ein familiengeführter, international tätiger, mittelständischer Komplettanbieter für 
Logistikdienstleistungen mit einer Tradition, die bis zur Gründung im Jahr 1836 zurückreicht. Unsere 
Kernkompetenz ist die Lagerlogistik, welche sowohl auf eigenen als auch auf Kundenflächen mit eigenem 
Personal umgesetzt wird - auch als produktionsnahe Dienstleistung für Deutschland und Europa. Darüber hinaus 
sind wir in den Bereichen Projekt-Logistik (Messen, Kongresse, Events) und Transportlogistik (Luft, See, 
Nachtexpress) aktiv. Besondere Stärken haben wir bei den eingebundenen Zolldienstleistungen sowie Gefahrgut- 
und Thermotransporten.

Sales Manager / Vertriebsmitarbeiter Projektlogistik  
(m/w/d)
Zum nächstmöglichen Zeitpunkt an unserem Standort in Düsseldorf gesucht. Auch in Teilzeit 
(ab 32 Std./Woche) möglich.


